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Exempel pa Sweat Equity upplédgg: At
samla investerare till deras bolag, vilket resulterade i 200% av efterfragat kapital.

Obryggeriet skapade vi en GoFundMe-kampanj med syftet att

*

Sweat Equity

Behover ditt bolag ett marknadsteam

for att skala upp?

Uppstartsféretag behéver flexibilitet i sin marknadsféringsstrategi. Ett
sweat equity-upplédgg mdéjliggdér mer dynamiska och anpassade I6sningar
som battre passar foretagets specifika behov och utvecklingsfas. Ett sweat
equity-upplagg innebar att bade ni och vi som byra delar pa riskerna. Om
marknadsféringskampanjerna inte ar framgangsrika, har féretaget inte
forlorat pengar pa samma satt som om de hade betalat for tjansterna i
férskott.

Varfor?

For uppstartsforetag ar ofta likviditeten begréansad. Genom att erbjuda
aktiekapital istéllet for kontanta betalningar, far ni tillgang till hogkvalitativa
marknadsfdringstjanster utan att behdva goéra stora initiala investeringar. Som
uppstartsforetag far ni tillgang till byrdns omfattande expertis och resurser inom
marknadsfoéring, vilket kan vara svért att uppna internt, sérskilt i tidiga skeden.

Detta upplagg framjar en langsiktig relation mellan foretaget och byran, vilket kan
leda till en mer samarbetsvillig och stabil affarsrelation dver tid.

Darfor!

Okidoki har en omfattande erfarenhet inom marknadsféring och har
framgangsrikt hjélpt flera foretag att vaxa. Var expertis stracker sig éver olika
marknadsféringskanaler, inklusive digital marknadsféring, sociala medier,
SEO, och traditionell reklam. Med breda resurser under vara vingar blir vi din
outsourcade in-housebyra.

Ta kontakt med oss
013-31 22 17 | info@okidoki.se
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Uppldgg:

Affarsidé?

Beskriv din afférsidé och ge oss en
SWOT-analys (Styrkor, Svagheter,
Méjligheter och Hot).

Nér vi har identifierat potentialen

i din afférsidé och tagit hdnsyn

till dina behov, behéver vi komma
6verens om villkoren fér vért
samarbete. Detta inkluderar
andelen aktiekapital som byts mot
vdra tjdnster.

Kontrakt & Due diligence:
Nér vi &r éverens om villkoren
uppréttar vi ett kontrakt. Dérefter
genomfér vi en Due diligence-
process for att sdkerstélla att allt r
i ordning innan afféren slutférs.

Initiera samarbete!

Nér alla steg &ar avklarade

och kontraktet &r signerat,

sétter vi igdng med de digitala
marknadsaktiviteter vi har
identifierat som mest lovande. Nu
bdrjar nésta fas av tillvédxtresan!
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